Serie Baumschulen der Region
Baumschule Toni Suter, Baden

Berner Obst: Toni Suter ich kenne
lhren Betrieb vor allem als Baum-
schule, die sich auf alte Sorten
spezialisiert hat, aber Sie machen
noch viel mehr! Wann ist lhr Ge-
schift entstanden und was um-
fasst es mittlerweile alles?

T. Suter: In der Lehre als Zier-
pflanzengdrtner vor iber 30 Jah-
ren, habe ich meine ersten Obst-
biume im Garten meiner Eltern
veredelt. Ich machte anschliessend
den Obergirtner als Baumschulist,
und schloss im Jahr 1986 mit dem
Gartnermeister ab. Danach wurde
aus dem Einmannbetrieb ein Mehr-
mannbetrieb. 1990 kam das Blu-
mengeschdft / Pflanzencenter im
Langacker dazu, und im Jahre 2000
die Filiale im Kantonsspital Baden.
Heute haben wir drei Standbeine,
die sich gut ergénzen: Baumschule,
Gartenbau und Pflanzencenter /
Floristik. Mittlerweile beschéftige
ich rund 25 Mitarbeiter, vom Baum-
schulisten zum Gartenbauer bis zur
Floristin. Das Geschaft ist tiber die
Jahre langsam und stetig gewach-
sen und hat jetzt eine ideale Gro-
sse. Wir sind ein typischer KMU-
Familien-Betrieb — meine Frau und

Steckbrief

e Personal: 25 Mitarbeiter
— 8 Pflanzencenter / Floristik
— 7 Gartenbau
— 7 Baumschule
— 5 Lehrlinge (Floristik,
Baumschulist, Detailhandel)
e Obstarten: Kernobst,
Steinobst, Beeren, Trauben,
Wildobst
e Fldche: 6 ha Freiland,
35 a Container
e Homepage, E-mail:
www. tonisuter.ch,
info@tonisuter.ch

- bauern,
- Ebenfalls dreissig Prozent werden

meine Schwagerin arbeiten eben-
falls mit — in dem ich als Betriebs-
inhaber auf den Einsatz der Mitar-
beiter angewiesen bin und darauf
zahlen kann.

Bleiben wir bei der Baumschule.
Was bieten Sie alles an und wel-
ches ist das Kerngeschaft?

T. Suter: Mein Herzblut ist die
Baumschule, dort bieten wir ein
breites Obstsortiment an. Wir ha-
ben gut 800 Sorten im Angebot
(500 Apfelsorten, 200 Birnensor-
ten, 100 Kirschensorten, 70 Pflau-
men- und Zwetschgensorten). Ei-
nerseits setzen wir uns in enger
Zusammenarbeit mit Fructus und
Pro Specie Rara fiir die Erhaltung
von alten Obstsorten ein, und ha-
ben ein grosses Angebot an alten
und lokalen Sorten. Andrerseits
vermehren wir aber auch viele neu-
este Sorten wie Milwa/Diwa, Bra-
eburn und Topaz bei den Apfeln
oder Christiane, Giorgia und So-
merset bei den Kirschen. Ausser-
dem haben wir Beeren und diverse
Wildobstarten im Angebot.

Dazu probieren wir laufend neue
Sachen aus, im Moment zum Bei-
spiel Hunza Aprikosen. Dies ist
eine sehr siisse Aprikose, die im

~ pakistanischen Hochland auf 2000
. m.i.M wichst. Jedoch: Schone
. Namen niitzen nichts, wenn et-
. was nicht verkduflich ist. Sammeln
st das Eine, schwarze Zahlen das
 Andere.

. Die Produktion von so vielen Sor-
- ten stellt auch grosse Anforderun-

gen an eine Baumschule, da muss
alles gut beschriftet sein und die

~ Mitarbeiter miissen sehr zuverlds-
. sig sein. 80 Prozent des Umsatzes
. machen wir mit etwa achtzig Sor-
. ten, von den restlichen 720 Sorten
. konnen wir das Meiste verkaufen.

- Wie setzt sich lhre Kundschaft
~ zusammen (Anteil Privatkunden,
- Obstproduzenten, Gartenbau)?

- T. Suter: Etwa zehn Prozent der
- verkauften Bdume sind Formobst
~ fir den Privatverkauf. Weitere drei-
- ssig Prozent gehen als Knipbdume

oder 1-jihrige Okulanten an Obst-
meist Direktvermarkter.

iiber den Gartenbau vermarktet,

. teilweise auch {iber Baumwadrter
- und Vogelschutzvereine, da sind
~ dann Hochstammbéume gefragl.
. Die letzten dreissig Prozent gehen
~ an Baumschulen, wir produzieren
. u.a. auch fiir Haberli, Zulauf und
- andere.

- Wie gross ist das Interesse an al-
~ ten Sorten? Aus welchen Griinden
' werden diese gekauft?

T Suter: Das Interesse ist sehr gross.
Manchmal ist eine bestimmte Sorte
von den Grosseltern her bekannt.
Viele haben aber auch den Wunsch
nach Nachhaltigkeit, und pflanzen
deshalb alte Sorten an oder wol-
len der Natur etwas Gutes tun. Si-
cher hat aber jede Sorte auch ihre
Schwachen. Uns ist eine gute Bera-
tung wichtig, nicht jede Sorte eignet
sich fiir jeden Standort: So reagiert
beispielsweise die Sorte Basler Ad-
ler in Gebieten mit vielen Nieder-
schldgen mit vermehrtem Rotel-
Fruchtfall. Oder die Berner Rose, in
Lagen um die 450 m. (. M. weist sie
viel Schorfbefall auf, in windigen
Héhenlagen um die 800 m. . M
hat sie jedoch kaum Schorf.

Woher beziehen Sie lhre Unter-
lagen und Edelreiser? Bieten Sie
auch zertifiziertes Material an?

T. Suter: Einige Unterlagen wie M9,
M26, M27 oder Quitte ziehen wir
selber als zertifizierte Pflanzen an,
andere Unterlagstypen oder auch
Samlinge kaufen wir zu. Was erhilt-
lich ist, kaufen wir in der Schweiz
zu. Gewisse Unterlagen wie Gisela
5 und 6, Wangenheimer oder Wa-
vit, sind in der Schweiz jedoch
nicht erhaltlich, diese beziehen wir
aus Deutschland.

Edelreiser produzieren wir selber,
dazu haben wir entsprechende
Edelreiserschnittgérten. Ein Teil der
Edelreiser lassen wir zertifizieren,
jedoch ist dies nicht fur jede Sorte
moglich, bei sehr tiefen Stlickzah-
len ist es auch zu teuer. Aber so bie-
ten wir was maoglich ist, in zertifi-
zierter Qualitit an.

Was wird im Moment am meisten
nachgefragt? Gibt es irgendwel-
che neuen Trends, die Sie als inte-
ressant erachten?

I. Suter: Es gibt verschiedene Sa-
chen, die vermehrt nachgefragt
werden. Von der Privatkundschaft
sind es beispielsweise kleinere
Formbaume, wie Sdulenbiume.
Auch Aprikosen werden stark nach-
gefragt. Beim Kernobst taucht im-
mer wieder die Frage nach feuer-
brandtoleranten Sorten auf.

Der Markt fiir Hochstammbdume
unterliegt ein wenig dem Schwei-
nezyklus: In manchen Jahren wur-
den sie weniger nachgefragt, jetzt
liegen die Hochstammbéume wie-
der sehr stark im Trend. Durch die
Produktionszeit von drei bis vier
Jahren, konnen wir nur verzégert
auf die Nachfrage reagieren und
miissen dabei aufpassen, nicht
schon wieder Uberschiisse zu pro-
duzieren.

Welches ist Ihre Strategie, sind
lhre Massnahmen, dass es die
Toni Suter Baumschule auch noch
in 10 Jahren gibt?

T. Suter: Obstbaume in der Schweiz
zu produzieren ist nicht einfach.
Die Grenzen sind durchldssig und
wir haben hohere Produktionskos-
ten (zum Beispiel Lohne, Boden)
als im Ausland. Die Produktion
von Obstbdumen ist im Vergleich
zu anderen Gehdlzen viel arbeits-
intensiver, und Ausfille durch Ha-
gel oder die Ausbreitung von Feu-
erbrand sind eine stete Bedrohung.
Ich bin jedoch tiberzeugt, dass eine
gute Qualitdt zu einem guten Preis
auch in zehn Jahren noch nachge-
fragt wird. Zudem haben wir durch
unsere Spezialisierung auch viel
Erfahrung und Wissen aufgebaut,
welches in die Verkaufsberatung
einfliesst. So haben wir eine lang-
jahrige und treue Kundschaft auf-
gebaut und das Schénste fiir uns
ist, wenn ein Kunde wiederkommt
und erzahlt, wie gut die gepflanzten
Biume gewachsen sind.

Vielen Dank, Toni Suter, fiir die in-
teressanten Ausflihrungen!

Kontaktadresse:

Biiro Baumschule / Gartenbau
5405 Baden-Dattwil

Tel. 056 493 12 12

Fax 056 493 16 12

E-mail info@tonisuter.ch

Interview von Cornelia Schweizer
(Berner Obst) mit Toni Suter, Inha-
ber der Baumschule Toni Suter in
Baden-Dittwil.



